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Betriebsauflösung
im Paket
MTA Metalltechnologie Aurich GmbH (ENERCON-Gruppe)

Acht Werkzeugmaschinen als Paket: Ankauf, Demontage, Verladung und

Fundamentreinigung aus einer Hand, abgeschlossen neun Tage vor der

vertraglichen Frist. Fünf Anlagen waren nach sechs Wochen bereits

weiterverkauft.

8
Maschinen im Paket

übernommen

5
Anlagen in sechs

Wochen verkauft

80
Tage von Auftrag

bis Abschluss

9
Tage vor Fristende

abgeschlossen
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AUSGANGSLAGE

Betriebsauflösung mit knapper Frist

Die MTA Metalltechnologie Aurich GmbH, damals Teil der ENERCON

GmbH, löste 2021 ihren Standort in Aurich auf. Acht

Werkzeugmaschinen sollten veräußert werden, und zwar ausdrücklich

als Paket an einen Käufer.

Zum Bestand gehörten eine Umaro-Karusselldrehmaschine, zwei

Seiger-Drehmaschinen, drei Juaristi-Bohrwerke und zwei TOS-

Bohrwerke. Die Halle war zum 1. März 2022 weitervermietet, die

Abwicklung musste bis zum Jahreswechsel abgeschlossen sein.

AUFGABE

Acht Anlagen, ein Paket

Sunter übernahm alle acht Anlagen inklusive Werkzeugen und

Ersatzteilen sowie die zugehörigen Dienstleistungen: Demontage,

Verladung und Reinigung der Fundamente bis zur Abnahme durch den

Kunden.

Eckdaten

KUNDE

MTA Metalltechnologie Aurich
GmbH (damals ENERCON-Gruppe)

STANDORT

Aurich, Niedersachsen

UMFANG

8 CNC-Werkzeugmaschinen,
u. a. Umaro, Seiger, Juaristi,
TOS, inkl. Werkzeuge und
Ersatzteile

LEISTUNGEN

Paketankauf, Demontage,
Verladung, Fundamentreinigung

ZEITRAUM

Oktober bis Dezember 2021

PROJEKTVERLAUF

04.10.21
Annahme des
Auftrags

13.10.21
Kaufvertrag &
Vermarktungsstart

11/2021
Fünf Anlagen
verkauft

12/2021
Demontage &
Fundamentreinigung

23.12.21
Abschluss &
Abnahme
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UMSETZUNG

Verkaufsstart am Tag der Unterzeichnung

Noch am Tag der Vertragsunterzeichnung wurden alle Anlagen fotografiert, in Parkposition gebracht und von

Betriebsmitteln entleert. Parallel startete die Vermarktung: über die eigene Website, kampagnengestützt

und direkt an Bestandskunden und Interessenten im In- und Ausland, jeweils mit vollständigen technischen

Daten, Bildern und Videos.

Fünf der acht Anlagen waren innerhalb der ersten sechs Wochen verkauft. Die übrigen Maschinen gingen ins

Sunter-Lager nach Halberstadt und wurden von dort veräußert.

Demontage, Verladung und Fundamentreinigung übernahmen eigene Teams gemeinsam mit einem festen

Subunternehmen. Der Kunde erhielt ein wöchentliches Briefing mit Status, Fotos, Lieferterminen und

Zeitstrahl; Rückfragen mit dem Fertigungsleiter waren jederzeit möglich.

+ Karusselldrehmaschine Umaro SC22 CNC + Drehmaschinen Seiger SLZ vor der Demontage

+ Bohrwerk TOS WHQ 13 CNC + Verladung und Ladungssicherung einzelner Komponenten
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ERGEBNIS

Neun Tage vor Fristende abgeschlossen

Am 23. Dezember 2021 nahmen Geschäftsführung und Fertigungsleiter der MTA das Projekt ab, neun Tage vor

der vertraglichen Frist. Die Fundamente wurden gereinigt übergeben, außer den üblichen Wartezeiten für

Sondertransporte gab es keine Komplikationen.

Noch zum Projektende kündigte der Kunde das nächste Vorhaben an; es wurde 2022 ebenfalls beauftragt und

abgeschlossen. Über eine Empfehlung aus diesem Projekt entstand zudem der Kontakt zur Voith Group.

+ Vorher: Fundament nach Entnahme der Maschine + Nachher: gereinigtes Fundament bei der Übergabe

Fünf der acht Anlagen waren sechs Wochen nach Vertrags-
unterzeichnung bereits weiterverkauft.

Vermarktungsstart am Tag der Unterzeichnung, Abschluss neun Tage vor Fristende

Sie planen eine Betriebsauflösung oder den Verkauf Ihrer Maschinen?

Batuhan Sunter, Ihr direkter Ansprechpartner

+49 208 59407-19 info@swh-gmbh.de
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